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Efter elva ar pa ledande befattningar inom Polarbréd vill Anders Oquist nu hjilpa andra att géra lycko-
samma foretagsaffarer. Har ger han sina bésta tips pa vad man bor tédnka pa i samband med férséljning
av ett bolag. "Det finns manga fallgropar, som kan undvikas med god radgivning”, sager han.

Att sélja och kdpa bolag &r i de allra flesta
fall ganska komplicerade saker. | Norrbotten
och Visterbotten ar det manga foretagare
som just nu ar i fard med att géra just detta,
nagra pa grund av alder och andra av andra
skal, till exempel for att géra [6nsamma bo-
lagsaffarer.

- For 20 till 25 ar sedan var det vanligt att
man startade eller 6vertog ett familjefore-
tag som man sedan drev hela livet, lite av
ett "smor och brodforetag” Man hade inte
alltfér stora ambitioner, utan var ganska
ndjd om det gick plus. Nu for tiden dr det
vanligare att man startar foretag for att
gora det valdigt I6nsamt. Man éar allt oftare
"bolagsbyggare” dar man redan fran borjan
planerar att sdlja efter ett antal ar for att
tjdna mesta mojliga pa sitt bolag, sdger An-
ders Oquist, foretagsmaklare vid Ekstam &
Partners.

Koper for att vdaxa

Han forklarar att det samtidigt finns manga
som koper foretag for att véxa, eller for att
kompletterande kompetens. Driver man en
elfirma och vill bli dubbelt s& stor, ja da ko-
per man upp en annan elfirma. Har man ett
ventilationsbolag och behover elektriker, ja
da képer man ett elbolag.

- Det finns ett stort behov av féretags-
maklare hadr uppe, sa det kdndes helt ratt
for mig att ge mig in i branschen nu, sdger
Anders Oquist.

Han har jobbat som maklare sedan varen
2020. Innan dess har han bland annat va-

rit revisor, redovisningschef pa Assi doman
i Pited, larare i ekonomi vid Luled tekniska
universitet, anstalld vid Almi foretagspart-
ner och nu senast Polarbrod. Har har han
varit vd for Polarbrods dotterbolag Polar-
renen, ett riskkapitalbolag som investerade
kapital i norrlandska foretag. Darefter har
han dven hunnit med att vara affarsutveck-
lingschef i Polarbréds moderbolag. Har var
han inte sa involverad i sjdlva bageriet utan
hade bland annat ansvar for att kdpa och
sdlja bolag samt kopa och sdlja fastigheter.

- Efter elva ar dér kdndes det som att jag
var redo att gd vidare och satsa pa nagot
eget. Och eftersom jag tycker om att géra
affdrer, och da sarskilt komplexa affarer,
och samtidigt hjdlpa andra, s& kdndes det
har perfekt for mig.

Stort och bra kontaktnat

Nar det var dags att valja maklarfirma foll
valet pd Ekstam & Partners. Ett bolag som
bestar av tio féretagsmaklare runt om i lan-
det.

- Det ar ett relativt litet bolag, men de har
ett stort och bra kontaktnit, med erfarna
maklare med manga ar i branschen. Har har
man ett bra samarbete i hela Sverige vilket
jag uppskattar. Pa sa vis blir man inte be-
gransad av geografin utan kan hitta séljare
och kdpare over lansgranserna. Snart kom-
mer vi dven att ha ett formaliserat samar-
bete med en finsk maklarkedja. Det gynnar
vara kunder, séger Anders Oquist.

Nar man ar i fard med att sdlja sitt bolag

finns det en rad olika fallgropar att se upp
med. Anders Oquist ger tre tips pa vad man
ska tdnka pa infor en forsaljning:

Q Det tar tid att silja ett foretag, i snitt
sex till nio manader ndr man vél paborjat
sjdlva forsdljningsprocessen. Borja dar-
for forbereda forsdljningen i god tid. Dels
maste séljaren mentalt foérbereda sig, men
samtidigt méste sjalva foretaget forberedas
for en forsaljning. Det handlar bland annat
om att fa ordning och reda pa alla papper.
Dessa kommer att gds igenom nér kdparen
sa smaningom gor en foretagsbesiktning
(Due Dilligence). Sedan ser man Over att
man gor ett skattemassigt riktigt upplagg
med hdnsyn till exempelvis utdelningsmoj-
ligheter och reavinstbeskattning.

e Sélj i ratt tid. Om du ndrmar dig pen-
sionsalder, foretaget gar bra och du ar in-
stélld pa att sélja - dra inte ut pa det for
lange. Risken &r att du tappar energi och
saljer nar du inte orkar mer. Da kanske bola-
get tappat i I6nsamhet och ddrmed &r vart
mindre vid forsaljning. Vill du fortsétta job-
ba brukar de flesta kopare vara positiva till
att lata forra dgaren jobba kvar en tid.

a Ta hjélp av en foretagsmaklare for en
battre affar och smidigare férsaljning. Pa sa
vis garanterar du att allt gar ratt till, pa ett
optimalt satt.

Varfér bor man ta hjélp av en féretags-
maklare?

- Vart kontaktndt och var breda kompetens
om hela processen. Bara i var képardatabas

Om Anders Oquist

Alder: 5.

Bor: Pitea.

Gor: Foretagsmaklare vid Ekstam

& Partners i Norr- och Vasterbotten.

Intressen: Allt som ar roligt, som
friluftsliv, golf, skidakning (saval
langd som utfor) och resor. Tackar
inte heller nej till trevliga sociala
tillstaliningar.

Kuriosa: Har tavlat mot Jesper
Parnevik och Colin Montgomerie i
golf och Stig Strand och Bengt
Fjallberg i slalom.

har vi 6ver hundra investmentbolag runt
om i Sverige som alla dr intresserade av att
kdpa intressanta foretag. Det ar en riktig
guldgruva. Och jag och mina kollegor har
utdver detta ett stort antal mindre mer
lokala investerare i vara respektive kon-
taktndt, som inte dr inlagda i nagot system,
sager han och fortsatter:

- Vi ser dessutom till s& att det blir ratt un-
der hela forsdljningsprocessen. Jag blir som
en projektledare for hela affaren och for de
bitar som jag inte kan |8sa sjalv tar jag hjalp
av skatteexperter, revisorer och affarsjuris-
ter. Allt med syfte att gora basta mdjliga
affaren for kunden.



